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El gran reto de la empresa es maximizar sus 

UTILIDADES, para esto debe aumentar las VENTAS o 

disminuir los COSTOS. Sin embargo, las oportunidades 

de una empresa industrial no son tan evidentes, son 

los retos a los que se enfrenta un DIRECTOR GENERAL.

Retos de la empresa

Costos

Ventas

Utilidad Oportunidad



Ciclo de Desarrollo de Proyectos

Fase concepto

Entrega

Definición del producto y 
documentación técnica

BOM

Operaciones

Validación del producto
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Selecciona un dominio

Define un rol

Utiliza las aplicaciones

xDesignxFrame xShapeSOLIDWORKS
Connector xSheetMetal xModel Derived Format 

Converter

MANUFACTURA ADMINISTRACIÓNSIMULACIÓNDISEÑO/INGENIERÍAVENTAS/MARKETING



3DEXPERIENCE SOLIDWORKS O�ers

Offer

3DEXPERIENCE SOLIDWORKS Professional

3D Sculptor

3DEXPERIENCE SOLIDWORKS Premium

3DEXPERIENCE SOLIDWORKS 
Simulation Designer

Offer

Offer

3D Creator

3DEXPERIENCE SOLIDWORKS Standard

Collaborative Industry Innovator 

Collaborative Business Innovator 

Collaborative Industry Innovator 

Collaborative Business Innovator 

Collaborative Business Innovator 

Collaborative Business Innovator 

Collaborative Industry Innovator 

3D Creator

3D Sculptor

3D Creator



Consultoría de Negocios 
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Tiempo

Proceso 
convencional 

Colaboración en 
la nube 

En un PROCESO CONVENCIONAL de desarrollo de un 
producto se invierte menos esfuerzo al inicio del proce-

so sin embargo, al llegar a la etapa de produccion se 
multiplica el esfuerzo requerido aumentando los 

costos.
Con 3DEXPERIENCE se invertirá más esfuerzo en las 

primeras etapas de desarrollo, con una comunicación 
efectiva entre las partes interesadas. Permite a los 

usuarios desarrollar y validar diseños de productos en 
un entorno colaborativo, logrando resultados en menos 

tiempo.

EMPRESA:
Productos, Servicios y Mercados

PROCESOS:
Departamentos involucrados en el 
Desarrollo de Proyectos

RETOS DE NEGOCIOS:
Aumentar Ventas VS Bajar Costos

SOLUCIONES:
La estrategia de negocios basada 
en tecnología 3D

PLAN DE IMPLEMENTACIÓN:
Definir el plan de acción y las 
personas responsables  



Beneficios

Disminución de errores
de producción

Disminución del tiempo 
del desarrollo producto 

Desarrollo de productos 
personalizados al cliente 

Reducción de costos de 
producción

Aumenta la capacidad 
productiva

Acceso inmediato en 
cualquier lugar 

Solución todo en uno 

Tecnología accesible 

Módulos de aprendizaje en línea  Comunidad dedicada a ofrecer 
asesoría



Contacto

www.intelligy.com
Tel. (614) 417 32 77
contacto@intelligy.com

Instituto
Intelligy

Educación

3DLAB


