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El gran reto de la empresa es maximizar sus 

UTILIDADES, para esto debe aumentar las VENTAS o 

disminuir los COSTOS. Sin embargo, las oportunidades 

de una empresa industrial no son tan evidentes, son 

los retos a los que se enfrenta un DIRECTOR GENERAL.
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So�ware 3D: SolidWorks
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SOLIDWORKS PROFESIONAL
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SolidWorks Multiproducto

Diseño Análisis Manufactura Administración

3DEXPERIENCE



Consultoría de Negocios 
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convencional 

Diseño 3D
(Simulación) 

En un PROCESO CONVENCIONAL de desarrollo de un 
producto se invierte menos esfuerzo al inicio del proceso, 

sin embargo, al llegar a la etapa de producción se 
multiplica el esfuerzo requerido aumentando los costos. 

Con SOLIDWORKS se invertirá más esfuerzo en las 
primeras etapas de desarrollo, pero permitirá detectar 
cualquier falla antes de la fabricación logrando que se 

tomen mejores decisiones para el negocio.

EMPRESA:
Productos, Servicios y Mercados

PROCESOS:
Departamentos involucrados en el 
Desarrollo de Proyectos

RETOS DE NEGOCIOS:
Aumentar Ventas VS Bajar Costos

SOLUCIONES:
La estrategia de negocios basada 
en tecnología 3D

PLAN DE IMPLEMENTACIÓN:
Definir el plan de acción y las 
personas responsables  



Beneficios

Administración de 
presupuesto

Análisis de ingeniería 
para identificar errores
de manufactura 

Logro de ventas antes 
de fabricar 

Generación automática
de listas de materiales  

Identificación de 
cambios por ISO 9000

Disminución de errores
de producción

Disminución del tiempo 
del desarrollo producto 

Aumento de ventas por 
nuevos  productos 

Desarrollo de productos 
personalizados al cliente 

Reducción de costos de 
producción

Aumenta la capacidad 
productiva

Disminución de 
tiempos de entrega



Contacto

www.intelligy.com
Tel. (614) 417 32 77
contacto@intelligy.com

Instituto
Intelligy

Educación

3DLAB


